
BACHELOR 
ETPE (BAC+3)
La formation Entrepreneur de la TPE a été mise 
en place pour répondre aux besoins d’un marché : 
celui de la création d’activité.

AU PROGRAMME

MODULE 1 : BIEN DÉMARRER SON ACTIVITÉ DE CRÉATION

MODULE 2 : DÉFINIR SA STRATÉGIE D’ENTREPRISE

- Introduction : Qu'est-ce que l'entreprenariat ? 
- Veille Technologique et Commerciale
- Étude de Marché et Validation du Projet
- Savoir faire son Benchmark
- Découvrir les techniques de Brainstorming
- Réaliser ses Personas
- Formes Juridiques et Structures de l’Entreprise
- Canevas stratégique
- Offre de services Value Proposition Design
- Business Model Lean Canvas
- Pitcher son projet
- (RSE) et Circuit de fabrication

- Fondations de la Stratégie d'Entreprise
- Construire une stratégie responsable
- Planification Stratégique et Opérationnelle
- Le recrutement et gestion des salariés  
- Principaux document commerciaux
- Gestion du temps
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MODULE 3 : CONTRÔLER LA VIABILITÉ ÉCONOMIQUE ET 
FINANCIÈRE DE L’ACTIVITÉ

- Le Business Plan
- Les bases de la comptabilité
- Le plan de trésorerie
- Le compte de résultat
- Le plan de financement initial
- Le Bilan
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ON RÉCAPITULE ! 

202h de formation / 300h terrain / 40h de for-

mation individuelle sur 10 mois 

- 20h de coaching individuel mindset  

entrepreneurial à placer sur les 10 mois

- 20h de tutorat par mois sur 10 mois  

6 mois d’accompagnement après formation 

COÛT : 5 500€ 

PRÉ-REQUIS : Avoir un niveau BAc et Avoir un 

projet entrepreneurial savoir lire et écrire français

CANDIDATER

– Détecter et analyser les informations utiles en vue 
d’élaborer un projet entrepreneurial
– Élaborer et piloter la stratégie opérationnelle
– Contrôler la viabilité économique et financière de 
l’activité
– Élaborer son action commerciale
– Conduire un projet éco-responsable

OBJECTIFS PÉDAGOGIQUES

- Quizz de connaissance
- Cas pratique 
- Présentation power point
- Livrables à rendre à chaque fin de module

MÉTHODES PÉDAGOGIQUES & TECHNIQUES

- Accès à ChatGPT pro pendant 6 mois

- Accès à l’espace Coworking

-  6 mois d’accès au programme “Salle du temps”

- Accès au e-learning à vie

MODULE 4 : DÉFINIR SA STRATÉGIE COMMERCIALE

- Fondamentaux du Marketing Digital
- Utiliser l'IA dans le marketing
- Stratégie de Contenu et medias sociaux
- Automatiser son acquisition
- Comprendre le SEO
- Définir et mettre en place une stratégie d'Emailing
- Définir une stratégie commerciale
- Intégrer un langage commercial (savoir vendre)
- Créer un réseau et savoir réseauter
- Lancer son business en ligne

DURÉE : 65H
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